Il Dipartimento Progetti UE assiste le imprese in tutto il ciclo di vita del progetto
commerciale, dalle prime fasi di analisi e strutturazione, fino allo sviluppo e gestione
dello stesso.

SVILUPPO DI PROGETTI COMMERCIALI

Attivita preparatorie // Organizzazione N Attivazione operativa Espansione
v Ricerca e analisi di v' Definizione di obiettivi di v’ Attivazione canali di v’ Misurazione dei risultati con
mercato vendita misurabili comunicazione e di vendita monitoraggio trimestrale
v" Comprensione delle v’ Pianificazione operativa v’ Gestione della struttura v’ Attuazione delle strategie
opportunita presenti (canali di distribuzione commerciale (agenti, migliorative
{ diretta e/o indiretta) ) \ franchising, etc.)
4

PRE SVILUPPO PIANIFICAZIONE & SVILUPPO

POTENZIAMENTO
STORIA DI SUCCESSO ‘

-
6n’impresa nel settore tess% /Dopo avere compreso sia la capacita produttiva, che le dinamiche \ Gopo il primo anno, sono stg
con 6 dipendenti aveva come di prezzo, sono stati fissati, di comune accordo con I'impresa, gli confrontati i risultati ottenuti
obiettivo di cominciare ad obiettivi di vendita per il mercato francese. E stato quindi possibile con gli obiettivi prefissati.
espandersi nell’lUE. Dopo un creare un vero e proprio piano commerciale con la scelta del E stato osservato che erano
accurato studio di mercato, canale di distribuzione pil opportuno. possibili azioni di

stato suggerito il mercato miglioramento, che sono state
francese. ESMEA ha supportato I'impresa in tutto il progetto: dall’attivazione intraprese. Il successivo anno,
del customer service all’adattamento del sito web secondo le gli obiettivi incrementali sono

K / \ aspettative locali, fino alla gestione della rete degli agenti. / Qati raggiunti.

SVILUPPO DI PROGETTI PER LA PARTECIPAZIONE Al
BANDI DI FINANZIAMENTO E
BANDI DI GARA D’APPALTO NAZIONALI E DELL'UE

Aumentate il vostro potenziale nei temi del green e della digitalizzazione

PARTECIPAZIONE Al BANDI DI FINANZIAMENTO PARTECIPAZIONE ALLE GARE D’APPALTO

I PRE-SVILUPPO I  PRE-SVILUPPO

* Mappatura e selezione delle migliori opportunita * Mappatura e selezione delle migliori opportunita

* Creazione del dossier e gestione della documentazione * Creazione del dossier e gestione della documentazione

* Valutazione dell'ammissibilita e definizione del progetto ¢ Valutazione dell'ammissibilita

* Registrazione al portale UE e assegnazione del numero PIC * Registrazione al portale UE e assegnazione del numero PIC

* Gestione amministrativa dell'utenza del portale UE * Gestione amministrativa dell'utenza del portale UE

* Consulenza strategica * Consulenza strategica
I PIANIFICAZIONE I  PIANIFICAZIONE

* Ricerca di partner, definizione del consorzio e preparazione * Ricerca di partner, definizione del consorzio

del piano di progetto (solo se necessario per la gara)

SVILUPPO SVILUPPO

* Creazione del progetto * Preparazione dei documenti amministrativi

* Invio della proposta progettuale  Analisi dell’offerta economica, tecnica, e invio della proposizione
I  IMPLEMENTAZIONE I  |MPLEMENTAZIONE

* Supporto alla gestione del progetto per i primi 3 mesi (PMO) * Analisi del contratto e avvio del servizio

* Impostazione degli strumenti di monitoraggio del progetto * Predisposizione degli strumenti di controllo della commessa
I  ESECUZIONE

* Gestione e supporto dell’intero ciclo di vita del progetto




